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Nombre de Compañía
	Fecha
	

	Nombre del dueño
	

	Dirección del Negocio
	

	Ciudad, estado, código postal 
	

	Numero de teléfono
	

	Correo electrónico
	


Plan de Negocio Simple 

I.  Descripción del negocio 
Nombre del negocio, tipo (basado en el hogar, venta al detal, comercio virtual, etc.) y entidad legal del negocio:
	


Nombre(s) del dueño(s) del negocio:
	


¿Qué está haciendo, produciendo, vendiendo el negocio (productos, servicios, ambos, otros)? 
	


Perfil o características de los clientes que van a comprar los productos o servicios:

	


¿Dónde y cómo los clientes pueden comprar?:
	


Horas de operación:

	


Licencias o certificaciones que se necesitan a nivel local, estatal, o federal:

	


Misión y Propósito
Propósito y misión del negocio – la razón por la cual existe y el problema(s) que resuelve o la necesidad(es) que está supliendo:

	


Metas para completar en los próximos 5 años (visión): 
	


II.  Análisis del Mercado – Mercadeo y Ventas 
La industria ye el tipo de negocio en específico en la industria: 

	


SWOT— Fortalezas, Debilidades, Oportunidades, Riesgos
Externas
Oportunidades para el éxito del negocio: 

	


¿Como hacer mejor uso de las oportunidades?: 

	


Riesgos que pueden impactar el éxito del negocio:

	


Maneras de manejar o compensar los riesgos potenciales: 
	


Internos
Fortalezas del negocio:
	


Debilidades del negocio:
	


Maneras de manejar las debilidades:

	


Análisis del Mercado 
Descripción del mejor cliente (objetivo primario) (características y perfil) que tienen la necesidad más grande y los recursos financieros para comprar:
	


Descripción de cuantos clientes se van a beneficiar de estos productos o servicios:
	


Define el tamaño y ubicación de tus ventas/ área de servicio; ejemplo: ciudad local, condado, vecindario, radio de 5 millas, etc.:
	


Nombres, direcciones, y descripción de uno de los tres competidores directos que están haciendo este tipo de negocio en el área:
	


Descripción de nuestra “ventaja competitiva” – que nos hace mejor o diferentes a la competencia:
	


Estrategias de Mercadeo 
Descripción (o “foto”) de la marca e imagen – personalidad de tu negocio – que la gente va a recordar acerca del negocio, y que va a atraer a clientes potenciales: 
	


Mensaje de mercadeo:  Manera corta de describir/definir el negocio para que capture interés (“eslogan”):
	


Hacer una lista de tres o más tácticas de mercadeo, promoción, y anuncios que van a ser usadas para comunicar la marca, imagen, y mensaje (incluyendo que, donde, y con que frecuencia): 
	


Estrategias de Ventas 
Descripción de estrategias de ventas – como convertir interés en el producto en una venta actual:

	


Descripción de estrategias de precios – cuanto se va a cobrar por servicios/productos: 
	


Descripción/detalle del costo de producir tu producto o servicio: 
	


Descripción/detalle de como el negocio va a tener ganancias y de cuánto:
	


III.  Manejo & Operaciones
Personal Clave
Lista de nombres, deberes de trabajo y responsabilidades, cualificaciones, y experiencia de cada persona asociada con el negocio, incluyendo asesores en el exterior:
	


Operaciones y Procesos del Negocio 
Descripción de todos los pasos, actividades, y procesos que tienen que ocurrir para producir, vender, y entregar el producto o servicio (diagrama de actividades de trabajo): 
	


IV.  El Plan Financiero 
Resumen de Dinero en Efectivo que se Necesita 
“Lista de compras” de equipo, materiales, inventario, etc., que se necesitan para comenzar tu negocio con un estimado confiable del costo de cada artículo, y donde será comprado.
	Artículo
	Costo
	A ser comprado de: 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Costo TOTAL 
	
	


Proyección Mensual de Ingresos 
Ventas mensuales estimadas por categorías, o tipos de productos, o servicios.  
	Descripción del artículo o servicio 
	# Unidades/Horas
	Precio por Unidades/Horas
	Total de Ventas

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	TOTAL Ventas Mensuales
	
	
	


Ingreso Mensual x 12 = Ingreso Anual Proyectado 
	


Proyección de Gastos Mensuales 
Lista de gastos operacionales mensuales  
	Gastos Mensuales Descripción del Artículo 
	Costo

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Gastos totales del mes
	


Gastos mensuales x 12 = Proyección de gastos anuales
	


Ingreso anual proyectado – (menos) Gastos anuales proyectados = Ganancia bruta 
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