
企业计划
用于

公司名称
	日期
	

	所有者名称
	

	营业地址
	

	市、州、邮编
	

	电话号码
	

	电子邮箱
	


简单企业计划
I. 企业描述
企业名称、类型（居家经营、零售、电子商务等）和企业的法人实体：
	


企业主姓名：
	


企业经营、制造、销售内容（产品/服务/产品和服务/其他）：
	


将要购买产品或服务的客户的个人资料或特征：
	


客户在何处以及如何购买：
	


营业时间：
	


所需本地、州或联邦许可证或证明：
	


使命与目的
该企业的目的和使命 - 存在理由、正在解决的问题或正在弥补的需求：
	


今后五年要实现的目标（愿景）：
	


II. 市场分析 - 营销和销售 
行业和该行业中的特定业务类型：
	


SWOT－优势、劣势、机会、威胁
外部
业务成功的机会：
	


如何充分利用机会：
	


可能影响业务成功的威胁：
	


管理或抵消潜在威胁的方法：
	


内部
业务优势：
	


业务劣势：
	


管理弱势的方法：
	


市场分析
具有最大需求和购买资金的最佳（主要目标）客户（特征/资料）的描述：
	


描述客户如何从这些产品或服务中受益：
	


确定销售/服务区域的大小和地点、即本地市、县、社区、5英里半径等：
	


已经在该地区从事此类业务的一至三个直接竞争对手的名称、地址和描述：
	


描述我们的“竞争优势” - 使我们比竞争对手更好或与众不同的内容：
	


营销策略
品牌和形象的描述（或“图片”）- 您的业务特征-人们会记住该业务的那些内容、以及吸引潜在客户的内容：
	


营销消息： 我们以简短的方式描述/定义业务以抓住兴趣（“标语”）：
	


列举用来传达品牌、形象和传递消息的三种或以上营销、促销和广告战略（包括内容、地点和频率）：
	


销售策略
描述销售策略 - 如何将兴趣转化为实际购买：
	


描述定价策略 - 服务/产品收取的费用； 
	


关于产品生产或服务成本的描述/详细信息：
	


关于企业如何赚钱和赚多少的描述/详细信息：
	


III. 管理与运营
主要人员
列举与业务相关的每个人（含外部顾问）的姓名、工作职责和责任、资格和经验：
	


业务运营和流程
描述生产、销售和交付产品或服务必须执行的所有步骤、活动和/或流程（工作活动流程图）：
	


IV. 财务计划
现金需求摘要
开展业务所需的设备、材料、库存等的“购物清单”、以及每件物品的可靠估计成本和预计购买地点。
	物品
	成本
	预计购买地点

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	成本总计
	
	


月收入预测
按产品或服务的类别或类型估算的每月销售额。 
	物品或服务描述
	每小时单位数量
	每单位
（或小时）价格
	总销售额

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	每月销售额总计
	
	
	


月收入 x 12 =年度预计收入
	


每月费用预测
每月运营费用清单 
	每月费用项目描述
	成本

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	每月费用总计
	


每月费用 x 12 =年度预计费用
	


年度预计收入–（减去）年度预计费用=总利润
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